







Transition of Transaction Partners and Resources






























































































































































































































































































































































平均値 標準偏差 1 2 3 4 5 6 7
1 2002年 34.75 102.03
2 2003年 64.29 198.83 .90 ***
3 2004年 91.13 207.51 .88 *** .93 ***
4 2005年 120.83 233.70 .80 *** .84 *** .94 ***
5 2006年 140.24 236.13 .64 *** .64 *** .79 *** .88 ***
6 2007年 144.58 231.53 .48 *** .49 *** .62 *** .70 *** .88 ***
7 2008年 135.60 198.28 .35 *** .35 *** .45 *** .51 *** .68 *** .87
8 2009年 132.41 198.11 .24 *** .25 *** .31 *** .36 *** .47 *** .67 *** .82 ***









平均値 標準偏差 1 2 3 4 5 6 7
1 2002年 69.78 163.56
2 2003年 101.11 199.75 .97 ***
3 2004年 123.24 219.44 .92 *** .97 ***
4 2005年 152.70 241.21 .86 *** .93 *** .98 ***
5 2006年 179.58 247.98 .78 *** .85 *** .91 *** .95 ***
6 2007年 179.27 226.23 .68 *** .75 *** .81 *** .85 *** .94 ***
7 2008年 171.28 194.18 .69 *** .75 *** .80 *** .83 *** .90 *** .94
8 2009年 167.30 179.66 .53 *** .58 *** .63 *** .65 *** .68 *** .72 *** .86 ***









































































































































Christensen, C. M. (1997) The Innovator's Dilemma: When New Technologies Cause Great Firms to 
Fail, Harvard Business School Press
Hoetker, G. (2005) How Much You Know versus How Well I Know You: Selecting a Supplier for a 
Technically Innovative Component, Strategic Management Journal, 26(1), pp. 75‒96
Mitchell, W. and Singh, K. (1996) Precarious Collaboration: Business Survival after Partner Shut Down or 
Form New Partnerships, Strategic Management Journal, 17(3), pp. 95‒115
Teece, D. J. (2009) Dynamic Capabilities and Strategic Management, Oxford University Press
Uzzi, B. (1996) The Sources and Consequences of Embeddedness for the Economic Performance of 
Organizations: The Network Effect, American Sociological Review, 61, pp. 674‒698
